0sec business network
switzerland

Osec Business Network Switzerland

SwissCham Jahresversammiung 2005
Daniel King, CEO



osec business network
switzerland

Die Netzwerkphilosophie
so sah die staatliche Exportforderung fruher aus
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Die Netzwerkphilosophie
...und so heute: Business Network Switzerland
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Struktur:
von der Exportforderungsfirma zur Exportforderungsplattform

Rolle der Osec:
vom Exportforderungsdominator zum Exportféorderungskoordinator

Teilnehmer:
von der Mono-Teilnehmerstruktur zur Multi-Teilnehmerstruktur

Zugang:
von der vorgegebenen Wertschopfungskette zum Multi-Einstiegsmodell
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Einbindung aller Partner

Erhohung des Angebots

Hohe Spezialisierung

Abbau der Schwellenangst der Anbieter und Nachfrager
Besseres Schnittstellenmanagement (Synergienutzung)
Erhohung der Qualitat

Erleichterung des Marktzugangs fur die Kunden
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Die Netzwerkphilosophie
Vorteile eines Netzwerks

- offen, flexibel
- extrem bestandig in einer sich verandernden Umwelt

- weder hierarchisch noch demokratisch gefuhrt, sondern durch Schlusselrollen
definiert

-~ erfordert enorm viel Arbeits- und Ressourceneinsatz
-~ erreicht schnell einen Selbstlauferstatus durch ,Alignment”

Das Business Network Switzerland ist die strukturelle Antwort der Export-

forderung auf die zunehmende Globalisierung und laufende Erhohung der
Komplexitat.
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Rahmenbedingungen:
Was wenden andere Lander fur die Exportforderung auf?
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Schweiz Schweden Finnland Osterreich Danemark Niederlande

Quelle: Studie ,Benchmarking Business

Folie 7 Promotion Organisations®, Osec 2002
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Deutschland: ,Weltweit aktiv’ (96 Mio EUR)

Finanzierung: Aus laufenden Mitteln von Ministerium, bfai, AUMA,
Handelskammern

Massnahmen: Neuor%a_nisation Standortforderung, bessere Zuganglichkeit
Exportblrgschaften und Investitionsrisikogarantien fur KMU,
Starkung Netz AHK (Nachfrageorientierung),
Auslandmesseforderung und Ausbau Messeprogramm, u.a.

Frankreich: 128 Mio EUR

Osterreich: Internationalisierungsinitiative ,go international*

Finanzierung:  Zusatzliche staatliche Mittel von je 100 Mio. € fur die Jahre 2004/05

Massnahmen:  Marktinformationsveranstaltungen, Marktsondierungsreisen,
verdichtete Leistungspakete zu Schlusselbranchen, finanzielle
Beitrage flur Machbarkeitsstudien, Fonds zur Ko-Finanzierung von
branchenspezifischen Markterschliessungsstudien
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Zugang zu den Exportmarkten

Hilfe bei der Risikominimierung

Rasche Auskunft auf spezifische Einzelfragen
Zweitmeinung zur Exportstrategie

Praktische, erfahrungsbasierte Tipps und Tricks

Basisberatung: - Aufzeigen von neuen Markten
- Aufzeigen von Chancen und Risiken
- Neutrale Beratung ohne Umsatzdruck

Vermitteln von Kontakten im neuen Zielmarkt
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Kundenorientierung
...deshalb offerieren wir ihnen

= Erstberatung

= Marktabklarungen

» Geschaftspartnersuche
* Trendspotting

Information

Netzwerkkoordination
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Mittelverlagerung von 1.5 Mio. CHF aus der internen Struktur ins Netzwerk
Personalabbau von 15% (Planstellen 2004 vs. 2005)

Zusammenlegung der DL-Bereiche Beratung und Messen

Schaffung eines Verantwortungsbereichs fur Netzwerk und Kommunikation
Auslagerungen (Outsourcing) wo moglich

Bessere Einbindung privater Anbieter (auch IN & AN)

Kooperationen: Service Center / AWF / Schulung / IN-Newsletter / ...
Corporate Governance

Neue Messeordnung
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Sonderthema Subsidiaritat
Speziell: neue Messeordnung
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-~ Aufteilung der Messetatigkeit in
= Koordination
= Organisation
= Durchfihrung

- Osec ubernimmt Koordination
des Messeprogramms
(unentziehbare Aufgaben)

-~ Private werden eingeladen, die
Organisation und/oder
Durchfuhrung zu Ubernehmen

05ed

Einladung zur Offerteinreicl

Osec Business Werwork Switzerland organisiert regelt
Gemeinschaftsheteiligangen an auslindischen Fach- v
fur di= Konzeption und Realisaton sowie den techri

+SWISS Pavilions an der
Zuliefermesse Midest Paris, 15. - 18.
einen Generalunternehmer

Diese Einladung richeet sich an Uneernehmen, die inte
Projekttbernakme in eigener firanzieller Veranowort
Akquisition der Teilnehmer, Erarbeimng and Realisat
Besuchermarketings, der Medienarbeir, eines Schweiz
Tur Messeorganisation, die Logistk, das Fikren des |
Hoapitalizy Area wahrend der Messe und die Koordin
nern. ‘Osec Business Merwork Switzerland untersciicaz
ponenten des Projekotes mit Miteln der staatlichen A1

nsoc

Einladung zur unverbindlichen Interessensbekundung

Osec Business Weowork Switzerland organi als vom Bund mandasierts
O,

Aussemwirtschafts farderungs Orgasisation

Schweizer Gemeinschaftsauftritte an
Fach- und Leitmessen im Ausland.

deistes im Messewesen |Generahunter
rundatliches Inzresse an Jm wer
= der Komzepsion and Realisssion von

fessen im Asland arpneiden. Die mag

cer Logistk
né auf Rechaung voa Osec handelnd
¢ g handelrd, mic

Tie provisarische Lisse der fir 2006 geplancen «SWISS Pavlions finden Sic ancr
www.osec.ch npme e messeprogramE- 2005,

Die Tns: bekunduag iss beidseitig uaverbindich und impE:
2ur konkresen ﬁl‘f--mll.mgoje £in Voracht bei der defi
Arbxiter

Thee Inger oder allfiliige Fragen wollen Sie uncer Angebe der Frojekr
varians wad Beilage sines Kioeprofis Fares Lnternehmeens bie spatestons 15, Mai
2008 schriftch richten an:

ksine Finladang
= Vergabe der

Osec Business Netwark Snitzerland
Urs Gysin, Leitar Mazsen und Marksting im Ausland
Stampferbncheirasss 15

55 Zurich

. osecch

Detailinformationen entnehmen Sie bitke den Offertunterlagen, welche bei anien
stehender Adresse schriftfich angefordert werden kinnen

Eingabedamm fibr die Oifferte ist der x.o (Postscempel].

Ols=o Business Metwork Switzerland

Uirs Gysin, Leitsr Messen und Marksting im Ausland
Stampferbachsirasss 85, BDAE Zarich

emait ugygsini@osec.ch; Fax 044 585 62 21

waw.nssach
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Kundenzufriedenheit:
Messen > 95%
Information > 90%

Beratung > 83%

— Diese Werte sind Kompliment und Herausforderung zugleich!
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Uberarbeitung DL-Angebot gem. Kundenbediirfnissen

Uberprifung des Hub-Netzes und falls nétig Anpassung an Bediirfnisse der
Schweizer Exportwirtschaft (z.B. Hubverstarkungen, -verlagerungen)

Konsequente Offnung des Messewesens fir private Anblecj
Verbreiterung und Vertiefung ger o e@e'baitee privaten Anbietern
Welterp/érﬂWE\w:—!rﬁmenarbelt mit anderen Bundesinstrumenten

Weitere Verstarkung der Zusammenarbeit mit Innennetz und Aussennetz-
Partnern

Weitere Optimierung der Betriebsablaufe (u.a. ISO-Rezertifizierung, Einfuhrung
eines strategischen Steuerungstools)

Organisatorische Anpassungen, wann immer notig oder angezeigt
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Forum der Schweizer Aussenwirtschaft 2005 -
der Aussenwirtschaftsanlass des Jahres!

Reservieren Sie sich das Datum bereits jetzt! ?*\) (\c-’

9./10. November 2005 | Zurich

Finanzierung von Auslandgeschaften | Gastland China

Veranstaltet vom Business Network Switzerland | www.osec.ch/forum
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